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11 marca odbyto sie pierwsze z serii szkolen ,,Postaw na przedsiebiorczos¢ — trening skutecznych metod
negocjacyjnych i sprzedazowych”. Temat cieszyt sie ogromnym zainteresowaniem.

Celem szkolenia byto rozbudzenie w Studentach proaktywnosci, samodzielnosci i kreatywnosci na rynku pracy.

Uczestnicy podczas 6-godzinnego warsztatu mieli okazje dowiedzie¢ sie na czym polega prowadzenie jednoosobowej
dziatalnosci gospodarczej i praca w charakterze podwykonawcy.

Szkolenie byto podzielone na 2 bloki —w czesci pierwszej Studenci pracowali nad komunikatami jak dotrze¢ do
odpowiedniej osoby w firmie, z ktdrg chcieliby nawigza¢ wspdtprace. Nauczyli sie jak radzi¢ sobie z typowymi
wymowkami potencjalnych klientéw i jak rozmawiac z ludzmi, jak zadawac pytania, aby dowiedzie¢ sie, co dla klienta
jest wazne. Zamknieciem tej czesci szkolenia byta symulacja rozmowy telefonicznej podwykonawcy z przysztym
wspotpracownikiem.

W drugiej czesci szkolenia uczestnicy poznali tajniki skutecznych negocjacji. Studenci dowiedzieli sie jak nalezy
przygotowac sie do negocjacji oraz w jaki sposéb negocjowad budujac satysfakcjonujace, dtugofalowe relacje z
kontrahentami. Ten blok zaje¢ zakoriczyt sie symulacjg negocjacji przysztego podwykonawcy z potencjalnym
wspotpracownikiem.
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